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Bergmann & Franz, Hintze, DroBler:
Berliner GroBhandler kooperieren

Der Wind im deutschen GroBhandel weht rauer. Deshalb riickt man in Berlin enger zusammen. Die
GroBhandelsgruppe Bergmann & Franz, Nr. 2 in der SHK-GroBhandelsszene der Bundeshauptstadt, ar-
beitet eng mit den viel kleineren Handlern Hintze und DréBler zusammen. DroBler ist wiederum seit An-
fang Juli gesellschaftsrechtlich mit Hinze verbandelt.

,Das hat sich sehr gut eingespielt.
Seit 2005 haben wir eine strategi-
sche Partnerschaft mit Bergmann &
Franz, ohne dass es irgendwelche fi-
nanziellen Beteiligungen gibt.* An-
dreas Ubl, Geschéftsfihrer und seit
1997 auch Gesellschafter des in Ber-
lin-Tiergarten  ansdssigen  SHK-
GroBhéandlers Paul Hintze GmbH,
sieht in der Kooperation mit Berg-
mann & Franz nur Vorteile. Nun kam
ein weiterer Partner hinzu. Der seit
100, Jahren existierende Sanitar-
Fachhandel DréBler GmbH & Co. KG
besitzt in Berlin-Kreuzberg ein 3000
m? Lager, Blro- und Ausstellungs-
flache. An diesem 20 Mitarbeiter-Be-
trieb hat sich Anfang Juli mehrheit-
lich Hintze beteiligt. Ausloser war der
altersbedingte Rickzug von Hans
Georg DroBler und die Ubergabe an
seine Tochter Marion und Carmen.
Beide Mitdreizigerinnen wollten oder
konnten das kleine SHK-Unterneh-
men nicht alleine stemmen und nah-
men deshalb den ahnlich strukturier-
ten Hintze als Mehrheitsgeselischaf-
ter mit ins Boot. Hintze hat seinen
Hauptsitz in der StromstraBBe mit ei-
ner kleinen Ausstellungsflache von
120 m?. Hinzu kommen drei weitere
Abhollager in Reinickendorf, Lichter-
felde und Falkensee. Hintze ist Voll-
sortimenter und beschaftigt 18 Mit-
arbeiter.

»Die Verbindung zu DroBler kam erst
durch Bergmann & Franz zustande®,
erklart Andreas Ubl, ,ohne die Unter-
stitzung und Beratung von Ge-
schaftsfihrer Ehrig-Holzapfel wére
diese Verbindung nie entstanden.”
Wahrend es eine finanzielle Ver-
quickung von DroBler und Hinze nun
gibt, bleibt der groBe Partner gesell-
schaftsrechtlich auBen vor. Zumin-

Marius Ehrig-Holzapfel: ,Fir uns
steht der enge Schulterschluss des
mittelsténdischen GroBhandels im
Vordergrund ..."

dest vorerst. ,Manchmal ist eine
strategische Partnerschaft besser
als eine einfache Beteiligung”, so
Ehrig-Holzapfel gegenliber der SHN-
Redaktion. Dennoch scheint Ehrig-
Holzapfel auch aus gesellschafts-
rechtlichem Blickwinkel etwas im
Koécher zu haben. Zumindest lasst
sein schriftliches Statement gegen-
tiber der SHN-Redaktion ein solche
Interpretation zu: ,Flr uns steht der
enge Schulterschluss des mittelstan-
dischen GroBhandels im Vorder-
grund. Zu gegebener Zeit wird dies
jedoch im Handelsregister ersichtlich
sein.” Na bitte.

Aktuell bleibt es jedoch dabei, dass
die beiden Partner DroBler und Hint-
ze lediglich inre EDV und den Waren-
bezug Uber Bergmann & Franz ab-
wickeln. Genutzt wird das Zentralla-
ger in Blumberg, im Nordosten von
Berlin. Neben dieser Lagerware kauft
Hintze sein Sortiment jedoch auch
weiterhin selbst ein. Ubl: ,Wir ver-
handeln unsere Konditionen mit den
Lieferanten selbstverstandlich in Ei-
genregie." Wihrend Bergmann &
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Franz Mitglied in der Einkaufskoope-
ration ISG ist, sind die beiden kleinen
Partner verbandsfrei. So soll es vor-
erst auch bleiben. Ehrig-Holzapfel:
,Dass die beiden Firmen der ISG
beitreten, ist nicht geplant.”

Bergmann & Franz ist ein Berliner
Traditionsunternehmen und wurde
1874 gegriindet. Nach wirtschaftlich
schwierigen Zeiten scheint das Un-
ternehmen wieder festen Boden un-
ter den FlUBen zu haben. Der aus-
schlieBlich an das Fachhandwerk lie-
fernde GroBhéandler hat 12 Abholla-
ger in Berlin und 7 in Brandenburg. m

STH-Armaturen
schlieBBen
Vertriebsgesell-
schaft

Die STH-Armaturen GmbH, Ross-
wein, beendet in den nédchsten
Monaten ihre Geschéaftstétigkeit in
Deutschland. Alle Geschéftstatig-
keiten werden dann direkt von der
Produktionsfirma Standard Hi-
draulica S.A.U., Barcelona/Spani-
en, aus erledigt. Standard Hidrauli-
ca und deren deutsche Vertriebs-
gesellschaft STH-Armaturen sind
Unternehmen des niederlandi-
schen Aalberts-Konzerns. Und der
ordnet bekanntlich seine deut-
schen Vertriebsaktivitaten neu.

In Deutschland wird von Standard
Hidraulica ein Warenlager einge-
richtet, dass in der Ndhe von
Frankfurt/Main aufgebaut werden
soll. m




